EDELSTEINE

1 Aus dem Tresor des
burmesischen Stein-
héndlers: rechts ein
Saphir von 40,13ct in
der besten Farbe
«Kornblumenblau”,
links ein Collier mit
19 Rubinen in der be-
sten Farbe ,Tauben-
blut” (Preis: eine hal-
be Million Dollar).
Keiner dieser Steine
ist wiarmebehandelt!

2 Steinhandler auf
dem Bogyoke Market
in Rangun

3 Das Wohn- und Ge-
schaftszimmer von
Erich Zimmermanns
Steinhandler in
Rangun

4 Von auBen sieht
man diesem Haus
nicht an, mit welchen
Reichtiimern im Inne-
ren gehandelt wird:
der Firmensitz von
Zimmermanns bevor-
zugtem Steinhandler
in Bombay

5 Zwei Handler auf
dem Bogyoke Market
betrachten Steine

Fiir den Augsburger Goldschmied Erich Zimmermann ist keine Reise zu
weit, um an auBergewdhnliche Edelsteine wie die auf unserem aktuellen
Schmuck-Magazin-Titel zu gelangen.

ie setzen im Jahr etliche

Millionen mit ihren Edel-

steinen um, aber so rich-
tig stolz sind Erich Zimmer-
manns burmesische Geschifts-
freunde auf ihr nach West-
Standard eingerichtetes Wohn-
zimmer, das den Charme eines
DDR-Interieurs der 60er be-
sitzt, aber einen fiir die
fernostliche Edelstein-Branche
ziemlich luxuriosen Reprisen-
tationsraum darstellt. Die Or-
te, an denen Zimmermann an-
sonsten seine auflergewdhnli-
chen Edelsteine ersteht, sind
noch um einiges bescheidener:
einfache Mirkte in der burme-
sischen Hauptstadt Rangun
und ein halbverfallenes Haus
in Bombay waren bei seiner
diesjihrigen Asienreise die
Hauptanlaufpunkre.
Nur wenige Westeuropder wa-
gen sich so weit in Richtung
der wichtigsten Edelstein-Fund-
orte vor wie Erich Zimmer-
mann. Um an den manchmal
recht abenteuerlichen Orten
mit gutem Gewissen einkaufen
zu kénnen, braucht man ein
betrichtliches Know-How,
und man mufl wohl auch ein
Stein-Freak sein wie Zimmer-
mann. Der reist keineswegs
nur aus preislichen Griinden
nach Asien, sondern vor allem
wegen der Qualitdr der ange-
botenen Steine und der grofien

Auswahl, Hier, nahe der
groflen Steinminen, findet er
bei uns nahezu unbekannte
Steine wie den Lemoncitrin, er
bekommt auflerordentliche
Farbténe, die nie bis in den
Westen vordringen, denn im
groflen internationalen Stein-
handel sind vor allem kriftige
Farben gefragt — und die ent-
stehen hiufig genug erst durch
Wirmebehandlung der Steine.
Nicht zuletzt die Schliffe sind
ausschlaggebend fiir Zimmer-
manns Asien-Begeisterung.
»Sowohl in Indien als auch in
Burma gibt es eine grofie
Schleifindustrie, in der hervor-
ragende Schleifer alles in
Handarbeit machen®, so Zim-
mermann. Er schitzt die asia-
tischen Schliffe vor allem, weil
sie weniger standardmafig,
dafiir aber ,mit mehr Gefiihl*
auf den jeweiligen Stein zuge-
schnitten sind.

Doch auch das bloffe Know-
How des Augsburger Stein-
Liebhabers reicht noch nicht
fiir eine erfolgreiche Edelstein-
Einkaufsreise. Im Laufe von
zehn Jahren hat Zimmermann
ein Netz von Kontakten auf-
gebaut. Im thailandischen
Bangkok, einem der weltweit
grofiten Drehkreuze fiir den
Edelsteinhandel, sitzt Zimmer-
manns bevorzugter Stein-
schleifer, in dessen grofSer






